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 Da bin ich anderer Meinung! 
 Schlüssig und überzeugend argumentieren 
Wer seine Mitmenschen überzeugen will, muss seine Meinung mehrheitsfähig machen. Die Argumentation verfolgt 

genau dieses Ziel. Wie aber müssen Argumente sprachlich und inhaltlich gestaltet sein, damit man andere damit für 

sich gewinnen kann? Gibt es eine richtige oder eine falsche Argumentation? Ist wirklich alles logisch begründbar? 

Entscheidend ist auch die Art der praktizierten Gesprächsführung, die die Atmosphäre prägt und das Ergebnis be-

einflusst. Dieser Kurs stattet Sie mit einem adäquaten Instrumentarium aus, damit sie im Wettbewerb der Meinun-
gen besser bestehen können. 

Lernziele : � eigenes bzw. fremdes Weltbild erkennen und analysieren � vom Weltbild Argumente ableiten � 

Standpunkte überzeugend vertreten � Sprachgefühl entwickeln und Wörter bewusst gebrauchen � sprachliche und 

körpersprachliche Signale von Gesprächspartnern erkennen und sensibel darauf reagieren � Techniken der Kom-
munikation einsetzen, um ergebnisorientierte Gespräche zu führen. 

Methode : � Praxisnahe Übungen - überwiegend mit Videoaufzeichnung � Einzel-, Partner-, Gruppenarbeit � Offe-
ne Kommentierung der Aufnahmen im Plenum mit individueller Rückmeldung �Lehrgespräch 

Nikos Andreadis  ist seit 1990 freiberuflicher Dozent und Berater. Seine Vortragsthemen umfassen die mündliche 

Rhetorik (Freie Rede, Vortrag, Präsentation), den Dialog (Argumentation, Gesprächsführung), das geschriebene 

Wort (Schriftverkehr, Werbetexten) sowie Deutsch als Fremdsprache. Auftragspartner sind Dienstleister, Behörden, 

Firmen, Verbände, Hochschulen, Parteien, Organisationen, Fort- und Weiterbildungseinrichtungen. Zielgruppen sind 

u.a. Führungskräfte (mittleres und höheres Management), Selbstständige und Freiberufler, Sachbearbeiter oder 

Kundenbetreuer und Studenten. Sein Sachbuch „Strategisch Argumentieren“ ((ISBN: 3938453028) ist im abc-
Buchverlag Ltd., 2006 erschienen. Er ist Magister Artium der Universität Tübingen. 

Freitag, 13. 4.,  9 - 17 Uhr, Samstag, 14. 4., 9 - 13 Uhr 

Anmeldung: 

Name:  __________________________________ 

Kanzlei: __________________________________ 

Straße, Nr.:  __________________________________ 

PLZ, Ort:  __________________________________ 

Telefon:  __________________________________ 

Telefax:  __________________________________ 

eMail (exakt!):  __________________________________  Datum, Unterschrift 

Seminare werden per Fax angeboten – kreuzen Sie an, wenn wir Sie aus dem Verteiler streichen  sollen:  ���� 

Antwort per Fax an RA Heiner Kranz, Schwetzingen (T el. 27550), Fax: 06202 - 275550  


